I mer enn 70 ar har HBH inn-
redning produsert mobler,
forst for hjemmemarkedet, og
siden 1980-tallet spesialinn-
redning for kontor, hotell og
skip/offshore. Na vil de ikke
lenger bare vaere en underleve-
randor, og har inngatt et sam-
arbeid med Danmarks ledende
kontormebelselskap med total-
innredning som spesialitet.

- Vi har holdt pa siden 1938, og takket vere unik
kompetanse og stor grad av omstillingsevne er vi i
dag den eneste gjenlevende mobelprodusent pa
Ostersy. Vi har alltid veert flinke til & endre i produk-
sjonen. Ingen ting er samlebindprodusert, slik at vi
hele tiden har kunnet levere produkter alt etter hva
markeder har ensket, forteller daglig leder i HBH
Innredning AS, Stein O. Olsen.

Skipsindustrien har fatt levert mye spesialdesign fra
Fotlandsvig, blant annet storre produksjoner for
Kongeskipet «Norge», men skipsmarkedet har naer-
mest terket ut de siste par dr, si na satses det enda
mer mot nzring og kontor.

- Vi har alltid vaert en underleverandor mot andre
akterer i markedet og dermed vert lite kjent blant
sluttkunder og beskrivende ledd. HBH har for
eksempel levert innredning til alle VIP-losjer, samt
spesialdesignede spillergarderober til prestisjepro-
sjektet Telenor Arena pa Fornebu, uten & oppna mer
anerkjennelse i markedet av den grrunn.

Dansk design

Og nidr HBH Innredning na har sett seg etter en
samarbeidspartner, s har valget falt pi Danmarks
ledende kontormabelselskap, som har mye til felles
med HBH; spesialisering innen totalinnredning.

- Var kjernekompetanse er innredningsridgivning,
produktutvikling og logistikk. Vi utvikler, produse-
rer og markedsferer flere kontormaebelserier, og til-
byr i stor utstrekning ogsi skreddersydde losninger.
54 for oss er det helt perfekt 4 samarbeide med HBH.
For oss er det ikke viktig & ha 10 forhandlere av vire
produkter i Norge, da er det bedre med noen fi sam-
arbeidspartnere som kan det samme som oss — og pa
den maten gjore begge bedriftene bedre og sterkere,
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Fra underleverander il totalleverander f

Helhetlig

Samarbeid. HBH Innredning AS er Ostergys siste gj

4 holf bl

. Na har de inngdtt et samarbeid med

Danmarks storste leverandor innen produksjon og salg av kontormebler, Duba-B8 AS. — Nd tar vi steget opp fra d veere
ren underleverandor til & veere totalleverandor, sier daglig leder i HBH, Stein O. Olsen (midten), her sammen med Hans
Christian Laursen (t.h.) og Jan lvar Huseby fra Duba-B8, i det nye showrommet i Kanalveien i Bergen. (Foto: Dag

Folkestad)

sier hans Christian Laursen, som har tatt turen fra
Danmark.

Visningsrom

Vi sitter i det nye showrommet som HBEH og Duba-
B8 dpnet i Kanalveien i april, og en stor bank har
nettopp veert innom og diskutert kontorinnredning.
- Vére showrom er viktige, for her fir kundene
mulighet til 4 fa et inntrykk av hvordan det kan bli,

samtidig som de far nye ideer, sier Jan Ivar Huseby,
regiondirektor for den norske virksomheten i Duba-
B8. Ni har de slike rom i Oslo og Bergen, i tillegg til
tre i Danmark.

- Vi stiller gjerne vare showrom til disposisjon for
bade arkitekter og interiordesignere, slik at de kan
ha sine kundemeter i vire lokaler, og samtidig se pa
ulike mebleringslosninger, legger Huseby til.

- Her far vi vist frem totalpakker, enten det er spesi-

*

alsnekrede ting fra fabrikken pa Osteray, eller
designmebler fra Danmark, sier Olsen fornayd.

Det beste for kunden

Det unike for samarbeide mellom HBH og Duba-B8
er at de na kan tilby katalogvarer i tillegg til spesial-
design og skreddersydde losninger, alt etter hvordan
bygget ser ut, eller hva kunden onsker.

- Vi ensker 4 bygge en visjon for kunden — kontoret
blir virksomhetens visittkort, og vi tenker helhet. P
de forste motene trenger vi ikke se pi mebler, det er
viktigere 4 bli kjent med hva kunden tenker, hvem de
er, og hva de ensker a signalisere. Som totalleveran-
der skal vi tilby alt fra radgivning og utvikling av inn-
redningsforslag til ferdig moeblering og montering av

ontormeb

—

mablene ute hos kundene. Vi ser pa hvordan kunden
jobber, og skaper ulike miljeer i kontorlandskapet,
sier Laursen.

- Hvor skapes verdiene? Er det pa cellekontoret, i
sofaen eller ved kaffemaskinen, spor Huseby. — Det
er det viktig a kartlegge, og ikke minst gjore kunden
bevisst pa.

Kunnskapsdeling er et viktig stikkord i dagens og
morgendagens virksomheter.

- Vi ensker & gjore noe unikt for kunden, gi dem
valgmuligheter i forhold til hvordan og hvor de
onsker 4 arbeide. Og da er det en fordel d kunne tilby
helhetlige losninger som understotter dette i kun-
dens daglige virksomhet. Her kommer ogsd arkitek-
ter og interiordesignere inn i bildet — siden vi kan

HBH Mgbelfabrikk:
Etablert i 1938 i Fotlandsvig, Osteroy.
Er nd, mer enn 70 ir etter oppstarten, eneste
gjenlevende mebelprodusent i kommunen.
Organisasjonen, hvor interessen for, og fagkunn-
skapen om, mebelfaget settes i hoysetet, bestar i
dag av 15 dyktige medarbeidere.
HBH Innredning fremstar i dag som en fleksibel
og innovativ produsent av kundetilpasset inn-
redning, med sterkt fokus pa deg som kunde og
samarbeidspartner.

Kilde: HBH

Duba-B8:

Fusjon mellom System BS Mabler og Duba
Mebelindustri: Duba B8 siden 2005.

Er ledende i bransjen innen produksjon og salg
av kontormebler i Danmark.

Moderne og dynamisk bedrift med 200 ansatte.

Har en markedsandel pa vel 20 prosent.

100 % danskeid med mer enn 60 drs erfaring
innen design og produksjon av kontormebler,
konferanse- og kantinemebler til private bedrif-
ter og den offentlige sektor — bide i Danmark og
i utlandet. Totalleverander, tilbyr alt fra radgiv-
ning og utvikling av innredningsforslag til ferdig
meblering og montering hos kundene.

Kilde: Duba-B8

lage det akkurat slik man onsker eller ser ting for seg.
For oss er det ogsa viktig & kunne tilby valgmulighe-
ter ndr det gjelder overflater og farger. Da vi valgte &
ta steget fra underleverander til totalleverander, sa
var det viktig 4 velge en partner som allerede var eta-
blert pa markedet i Skandinavisk sammenheng,. Jeg
har veert i bransjen i 25 dr, og det er ikke mange
bedrifter som var aktuelle for et slikt samarbeid for
0ss. N er vi klare for aksjon i vestlandsmarkedet sier
Olsen med et smil, og nikker mot Laursen og
Huseby.

Dag Folkestad/NBmagasinet.no
dag@tabloidsats.no
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